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L’inizio 

2004 
È nel 2004 che i fratelli Lazzeri - Gianni, Lisa e Sandra - rilevano l’attività familiare avviata 
dal padre nei lontani anni Ottanta nel settore della logistica distributiva e dei trasporti. 

2006
Abbandonato il segmento del pronto moda i fratelli Lazzeri compiono una svolta 
innovativa che mira all’ampliamento del servizio sia per categoria merceologica che 
per estensione geografica. Sono gli anni della distribuzione in Toscana, Triveneto, 
Lombardia e Sicilia di prodotti di nicchia, tipici del territorio: alimentari, vino e più in 
generale il beverage. 

2008 
Lo sviluppo esponenziale dei volumi trasportati e dei clienti richiedono lo spostamento 
in un moderno e attrezzato magazzino di 3000 mq presso l’lnterporto di Prato che 
permette di ampliare tutti i servizi offerti. 

2010 
TreElle Trasporti amplia i propri servizi di distribuzione ai canali GDO ed horeca. Per 
apportare valore aggiunto ai propri clienti, garantendo massima affidabilità durante il 
trasporto e riconoscibilità del brand, l’azienda propone servizi altamente personalizzati 
con mezzi dedicati e personale formato e fortemente motivato.

2011
La crisi dei volumi e dei mercati impone all’azienda per poter proseguire in un percorso 
di crescita e sviluppo qualitativo e quantitativo, scelte coraggiose e strategiche; iniziano 
in questo anno una serie di partnership operative che porteranno TreElle Trasporti ad 
incrementi importanti di qualità e quantità.

Le partnership 
2012 
Distribuzione toscana con N1
La partnership con il principale operatore logistico italiano del mondo alimentare, 
permette lo sviluppo dei volumi in regione diretti a Gdo e dettaglio, consentendo a 
TreElle Trasporti di raggiungere i 300.000 quintali di merce distribuita in Toscana grazie 
ad una flotta di 40 automezzi; lo sviluppo impone anche il passaggio ad un nuovo 
magazzino di 6.000 metri quadri con capacità di stoccaggio pari a 4.000 posti pallet. 

2013 
Distribuzione Italia ed Europa con Network 
Forte dei risultati e del progressivo crescendo, TreElle Trasporti consolida i propri 
volumi sui trasporti nazionali e internazionali. L’ingresso nei principali network di 
trasporti italiani (Palletway e Cds) consente la capillarità dei servizi, l’incremento dei 
volumi con particolare attenzione al mondo del beverage, del vino ed alimentare. 

2015 
Servizi in outsourcing con Consorzio HD 
Forte della crescita dei volumi regionali e nazionali TreElle Trasporti fonda insieme ad 
altre aziende di trasporto un consorzio finalizzato a ottimizzare i costi e valorizzare la 
professionalità acquisita internamente nel settore della distribuzione ultimo miglio, della 
gestione dei magazzini, dei servizi in outsourcing. 

2016 
Servizi dedicati alle vendite On Line con Dotlog
Nell’ottica di un continuo miglioramento dei servizi per i propri clienti e delle nuove 
affascinanti sfide del mercato globale, TreElle Trasporti fonda insieme ad altre 4 aziende 
Dotlog, consorzio di rete di imprese di logistica per la gestione di tutti i servizi legati allo 
sviluppo del business in modalità e-commerce B2B/B2C. Con questo progetto TreElle 
Trasporti accompagna i propri clienti nel futuro, con l’ambizioso obiettivo di passare 
dalle consegne “fisiche” alla “delivery experience” e da fornitore di servizi a partner 
strategico. 
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In sintesi, perché ad un’azienda conviene lavorare con noi? 
Qual è il valore aggiunto che siamo in grado di portare ai nostri clienti?

Passione
Portiamo il vostro valore

Appassionati al nostro lavoro e alla Toscana, siamo consapevoli di portare valore ai 
vostri prodotti e ce ne vogliamo prendere cura gelosamente. Per questo, magazzinieri 
e trasportatori sono stati scelti con cura e formati affinché siano consapevoli del valore 
aggiunto che portano a noi ed ai nostri clienti. 
Il servizio di assistenza al cliente è il nostro punto di forza, erogato da personale competente 
e motivato, “fatto su misura” affinché i vostri clienti siano sempre soddisfatti e “coccolati”. 
Ogni dettaglio è curato affinchè “trasmetta” la nostra passione.

Professionalità
Competenza

Siamo competenti nella distribuzione nella nostra regione, nell’ultimo miglio e nel mercato 
nazionale. Conosciamo bene li nostro mercato, le consuetudini dei clienti e le aspettative 
dei vostri clienti e abbiamo costruito risposte organizzate, serie e professionali a tutti i 
problemi di delivery. 
Abbiamo costruito in questi anni relazioni continuative e improntate alla reciproca serietà 
con fornitori, organizzazioni, partners che ci permettono risposte esaustive e in continuo 
aggiornamento con il cambiamento del mercato. 
Nell’ottica della qualità, abbiamo ottenuto la certificazione ISO 22000 e abbiamo condiviso 
un sistema di controllo HACCP omogeneo per la rete trasporti Italia ed Europa.

Innovazione
Guardiamo sempre avanti

Ci piace innovare e rinnovarci. Riteniamo il cambiamento che sta avvenendo in questi anni 
un’opportunità e vogliamo coglierla. Siamo curiosi e tutto ciò che impariamo lo mettiamo 
a disposizione dei nostri clienti.
In questa ottica, in questi anni abbiamo sviluppato la totale tracciabilità delle spedizioni, 
il POD online attivo su tutta la rete regionale (tempo reale), in Italia ed Europa, flussi 
informatici automatizzati che permettono la più ampia visibilità dei vostri ordini tradizionali.  
Con il progetto DOTLOG diventiamo partner strategici delle aziende, accompagnando i 
nostri clienti ad inserirsi nel mondo delle vendite on-line. 
Offriamo servizi di affiancamento nella creazione e gestione della piattaforma di vendita, 
servizi di logistica evoluta, di delivery experience e di servizio clienti multilingua.

Aperti al mercato e alle reti 
Le partnerships

La nostra azienda è aperta al mercato, ci piace lavorare insieme agli altri, scoprire nuovi 
mercati, nuove metodologie e nuovi modelli. 
Per questo negli ultimi anni abbiamo siglato accordi con aziende serie ed affidabili, 
che condividono la nostra filosofia aziendale, coscienti che questo metodo permette di 
mantenere la propria identità e crescere in dimensioni e in professionalità.


